
Google Business Profile para Agentes Inmobiliarios
Cómo aparecer en Google Maps y captar más clientes



Por qué No Te 
Encuentran

Perfil mal configurado
Información incompleta o incorrecta que impide que 

Google te muestre

Falta de autoridad
Sin señales de confianza que Google necesita para 

posicionarte

Sin actividad
Perfil abandonado que Google interpreta como negocio 

inactivo

Competencia mejor posicionada
Otros agentes están haciendo lo que tú no estás haciendo



Clientes Gratis Desde 
Google
01

Google Maps
Aparece cuando buscan agentes cerca de ellos

02

Búsquedas locales
Capta clientes que buscan "agente inmobiliario" en tu zona

03

Los primeros 3 del Local Pack
El espacio más valioso de Google: máxima visibilidad



Lo Que Google Quiere 
Ver

Datos coherentes
Información consistente en todas las plataformas digitales

Fotos reales
Imágenes auténticas de propiedades y tu trabajo diario

Reseñas auténticas
Opiniones genuinas de clientes reales que has atendido

Actividad semanal
Señales constantes de que tu negocio está activo y 

operando



Configuración Básica Correcta

Datos Fundamentales
Nombre real – Sin palabras clave añadidas

Categoría: Agente inmobiliario – La categoría principal 

correcta
Área de servicio – Zonas donde trabajas activamente

Consistencia
(Nombre – Dirección – Teléfono)

Igual en todas partes – Web, redes, directorios

Coherencia = autoridad – Google premia la 

consistencia



Actividad Semanal

1 foto
Propiedad, zona o momento de trabajo real

1 publicación
Novedad, consejo o actualización del mercado

Responder reseñas
Agradece y responde todas las opiniones recibidas

Revisar métricas
Analiza qué funciona y ajusta tu estrategia



Reseñas que 
PosicionanPalabras clave

Que mencionen "agente inmobiliario", tu zona, tipo de servicio

Fotos del cliente
Imágenes reales añaden credibilidad y engagement visual

Comentario largo
Reseñas detalladas tienen más peso que las cortas

Frecuencia constante
Mejor 1 reseña al mes que 10 de golpe y luego nada



Fotos y Videos Reales

Qué Mostrar
Propiedades reales – Las que 

estás vendiendo o has vendido
Zonas reales – Barrios y áreas 

donde trabajas
Tú trabajando – Visitas, 

reuniones, entregas de llaves

Contenido que 
Funciona
Logros – Ventas cerradas, clientes 

satisfechos
Mercado local – Tendencias y 

datos de tu zona
Captaciones – Nuevas 

propiedades en cartera
Propiedades vendidas – Casos de 

éxito recientes



Errores Comunes a Evitar

Direcciones falsas
Google penaliza y puede suspender tu perfil 

permanentemente

Fotos de stock
Imágenes genéricas reducen confianza y engagement

Nombre con palabras clave
Viola políticas de Google y puede resultar en suspensión

Reseñas falsas
Google las detecta y elimina, dañando tu reputación



Cierre: Cómo Aparecer Más

1

Actualiza
Revisa y completa toda la información de tu perfil

2

Publica
Contenido semanal que muestre tu actividad constante

3

Pide reseñas
Solicita opiniones a cada cliente satisfecho

4

Mantén coherencia
Consistencia en datos, actividad y presencia digital

La visibilidad en Google no es suerte, es estrategia. Implementa estos pasos y empieza a captar 

clientes que ya te están buscando.


